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LINCO Set & Hatch -Dinamarca-
ha establecido su propia compaiiia en
Qspaﬁa. LINCU-AVITECH S.L.

Segun John Gordon, Director de Marketing de LINCO
Set & Hatch, «esto supone un paso estratégicamente
Importante para acentuar la importancia del mercado
espanol para LINCO pues nuestra obligacion y nuestro
objetivo principal es llegar a ser el mayor proveedor de
Incubadorasy equipos automaticos para los productores
avicolas espanolesn.

Eva Pradasestaraal cargocomo
Directora General,y tanto la plan-
tilla técnica como la comercial
pronto compartiran con ella la
nueva compania.«Hasido parami
un reto haber sido puesta a cargo
delosnegociosde LINCO en Espa-
nayestoydispuestaahacerqueel |
mercado espanol se entere de los :
beneficios que LINCO ofrece en __
términos de mejorasde rendimien-
tosyrentabilidad- otros mercados ya se handado cuenta
de esto hace tiempo, yyo quiero que Espana los siga», dice
Eva PradasaSelecciones Avicolas. j«Nosotros somos lide-
res en el mercado de tecnicas de incubacion de carga
unica, y el futuro pertenece a la carga unica» dice ellal.

Aparte de todala linea de incubadoras (hasta 121.000
huevos de capacidad) y equipos de automatizacion para
salasdeincubacion, LINCU AVITEC también ofreceraalos
productores avicolas productos complementarios.
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